Cloud Computing

Interview mit Jorg Mecke, PC-Ware:

»sLizenzierung in virtuellen
Umgebungen ist kein Kinderspiel“
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Jorg Mecke, Service-
line-Manager IT-Consulting
bei PC-Ware, Leipzig.

virtualisieren, also zu konvertieren.
Damit einher geht der Trugschluss:
slch war vorher lizenziert, also bin
ich es hinterher auch noch.” Aller-
dings kann die Maschine durch die
Flexibilitdt und die Mobilitat virtuel-
ler Umgebungen manuell oder auto-
matisch permanent von Hostsystem
zu Hostsystem verschoben werden,
was lizenzrechtlich beispielsweise
beim Microsoft Windows Server
nicht vorgesehen ist. Dort ist die Li-
zenz an die Hardware gebunden.
Bei der Desktop-Virtualisierung ver-
halt es sich anders, weil wir hier Gber
Client-Betriebssysteme und viele
Client-Anwendungen reden. Allein
die Antwort auf die Frage, wem der
Client gehort, der zugreift, fihrt zu
unterschiedlichen Lizenzkosten:
Greift ein Manager beispielsweise
von seinem privaten iPhone auf den
virtuellen Desktop zu, kostet das
nichts; ist das Gerat im Eigentum
des Arbeitgebers, muss eine Zu-
griffslizenz erworben werden.

Chefbliro: Kann man sich nicht auch
an die Hersteller wenden, um Infor-
mationen zur korrekten Lizenzierung
zu bekommen?

Mecke: Selbstverstandlich kann man
sichan die Hersteller wenden, die auch
beratend tétig sind. Jedoch ist das so,
als wenn ich mich flr die Steuererkla-
rung ans Finanzamt wende: Die Bera-
tung ist korrekt, aber die Kniffe verréat
mir doch nur der Steuerberater. Inso-
fern ist dies eher ein Thema flr die un-
abhangige Beratung, wie sie beispiels-
weise PC-Ware anbietet.

Chefbiiro: Das Thema Cloud Com-
puting ist derzeit in aller Munde.
Wenn ich die Rechenleistung nach
Verbrauch bezahle, dann bezahle
ich doch auch die Lizenzen nach
Verbrauch.

Mecke: Das funktioniert grundsétz-
lich schon, beispielsweise bei den
Microsoft Office-Lizenzen, die man
mieten kann. Allerdings mietet man
hier nicht stunden- oder tageweise,
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sondern aktuell noch monatsweise.
Bei Serverfunktionen wie der Mail-
box beispielsweise muss pro Box
und Monat bezahlt werden. Ein
Windows-Betriebssystem lasst sich
derzeit gar nicht mieten. Viele Her-
steller haben noch kein Mietmodell.
Das Thema ,,Software as a Service*
steht also immer noch am Anfang -
problematisch wird es vor allem
dann, wenn Anwendungen von un-
terschiedlichen Herstellern benétigt
werden. In diesem Fall ist eine unab-
héngige Beratung unabdingbar.

Chefburo: Welche Trends sehen Sie
fir die nachsten Jahre?

Mecke: Bei der Lizenzierung fir ,,as
a service“-genutzte Lésungen wird
sich in den n&chsten drei Jahren viel
tun. Beispielsweise erwarte ich ein
Abrechnungsmodell auf Stunden-
basis. Des Weiteren missen sich die
Hersteller verstarkt auf die neuen
Méoglichkeiten einstellen, die die
Kunden von der Virtualisierung er-
warten: Intelligente Lizenzkonzept
mussen die Flexibilitat in der Bereit-
stellung unterstitzen.
www.pc-ware.de
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hinaus auch auf Dokumente und wei-
tere Applikationen - verandert sich
dort etwas - zum Beispiel der Zah-
lungseingang in einem SAP System -
wird der interessierte User per News-
feed benachrichtigt. Alle Feeds las-
sen sich durch die Nutzer nach indivi-
duell gestaltbaren Kriterien filtern.
Worin steckt also zusammengefasst
das Potenzial der Wolke? Cloud
Computing bietet mittelstandischen
Unternehmen Wartungsfreiheit, Fle-
xibilitdt und Kostentransparenz. Mit

der breiteren Adaption des Konzepts
wird die Tragheit und Monopolstel-
lung der groBen Softwareanbieter
mit langen Releasezyklen und star-
ker Anbieterabhangigkeit aufgebro-
chen - der IT-Markt wird wieder bunt.

Der IT-Markt wird
wieder bunt

Neue Anwendungen werden bereits
heute zunehmend im Web entwickelt
und betrieben und stehen so schnel-
ler den Fachabteilungen zur Verfi-

gung. Auf Anwenderseite schafft der
mobile Datenzugriff Freiheit fur flexi-
ble und individuelle Arbeitsplatzge-
staltung und steigert die Akzeptanz
von Geschéftsanwendungen. Nicht
zuletzt wird die Art und Weise der In-
formationsbeschaffung sowie die
Projekt- und Teamarbeit Uber soziale
Anwendungen komplett neu erfun-
den. Cloud Computing realisiert letzt-
lich den vielpropagierten Anspruch,
dass die IT ein essentieller Beitrags-
leister fir mehr Geschéftserfolg ist.
www.salesforce.com/de
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